
CUARTO ADJUNTO

NEGOCIACIONES DE CHILE 

CON INDIA

SUBREI – 19 de noviembre, 2025



INDIA



CEPA: COBERTURA DEL ACUERDO

• Acceso a Mercados

• Reglas de Origen

• Procedimientos Aduaneros y  

Facilitación de Comercio

• Defensa Comercial (Salvaguardia 

Bilateral)

• MSF

• OTC

• Comercio de Servicios

• Medicinas Tradicionales

• Minerales Críticos y Estratégicos

• Propiedad Intelectual

• Cadenas Globales y 

Regionales de Valor

• PyMEs

• Comercio y Desarrollo 

Sustentable

• Empoderamiento Económico 

Femenino

• Transparencia

• Solución de Controversias

• Disposiciones Institucionales

• Inversiones



PROCESO DE NEGOCIACIÓN

o Reunión de Cuarto Adjunto: 25 de abril.

o I Ronda de Negociación: 26 - 30 mayo (Nueva Delhi)

o Reuniones intersesionales: julio.

o II Ronda de Negociación: 19 al 22 de agosto (Virtual)

o Reunión intersesional: 13 de octubre (Nueva Delhi)

o III Ronda de Negociación: 27 al 30 de octubre (Santiago)

o IV Ronda de Negociación: 1 al 5 de diciembre (Nueva Delhi)

o Posible conclusión de las Negociaciones, fines de 2025.



COMPLEJIDADES DEL PROCESO

• Distintas negociaciones en paralelo

• Ronda en Santiago postergada

• Demora en las respuestas por parte de India

• Pragmatismo de Chile

❖Moderación en las expectativas

❖Momentum / Cierre satisfactorio para Chile



ESTADO DEL PROCESO

• Objetivo IV Ronda: Establecer / Acordar paquete de cierre de 

negociación

• Capítulos cerrados o por cerrar antes de la ronda: Emp Económico 

Femenino, PyMes, Promoción de Inversiones. Facilitación de 

Comercio, Propiedad Intelectual, Comercio y Des Sustentable.

• Agenda IV Ronda: Comercio de bienes, Reglas de origen, Defensa 

comercial, Comercio de servicios, Minerales críticos, MSF, OTC, 

Cooperación Económica y Temas Legales.



ESTADO DEL PROCESO

• Principales temas de interés de Chile: Acceso a Mercados en bienes 

y servicios.

• Principales temas de interés de India: Minerales Críticos, 

Cooperación Regulatoria (medicamentos, dispositivos médicos y 

automóviles), Movimiento de personas de negocios, Servicios 

profesionales, Modo 4 en servicios.

• Cierre final: Balancear intereses de cada parte.
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